
achtzig Tarifmodelle der Flatrate – je nach
Einsatzbereich und durchschnittlichem Flä-
chendeckungsgrad – bieten das individuelle
Rund-um-Paket für jeden Anspruch.

Pauschal-Drucken ist zu einem monatlichen
Pauschalpreis von 49 Euro (ohne Hardware)
beziehungsweise 82 Euro (mit Hardware)
möglich. Die Kunden können zwischen einer
Vertragsdauer von 12, 24 oder 36 Monaten
wählen. Erhältlich sind die OKI Printer Flatra-
te-Tarife bei Neuanschaffung eines OKI Farb-
seitendruckers oder -MFPs der Serien C5000,
C8000, C9000 und der speziellen Graphic Arts
Serie ES3640XF. CK

� Internet: www.MR.Elektronik.net,
www.OKIprinterflatrate.de

D rucken, so viel man will, bei gleich blei-
benden Kosten? Mit Druckern der MR

Elektronik GmbH & Co. KG ist dies möglich.
Das Systemhaus aus Hessisch Lichtenau bietet
zu Geräten des renommierten japanischen
Herstellers OKI Printing Solutions achtzig Ta-
rifmodelle der Printer Flatrate, die Drucken
zum monatlichen Pauschalpreis ermöglicht.

„Mit der Partnerschaft zu OKI möchten wir
unseren Kunden über unsere maßgeschneider-
ten IT-Lösungen hinaus professionelle techni-
sche Büroausstattung bieten“, betont Ge-
schäftsführer Lars Renger. Überzeugt hat den
35-jährigen Geschäftsführer der MR Elektro-
nik vor allem die „beeindruckende Qualität“
der OKI-Farblaserdrucker. OKI Printing Soluti-
ons ist Spezialist für professionelle Drucklö-
sungen und konnte nach eigenen Angaben im
Jahr 2007 erstmals die Marktführerschaft von
HP im Bereich A3-Farbdruck durchbrechen.
Damit hat das Unternehmen, dessen deutsche
Zentrale in Düsseldorf ansässig ist, seinen
Marktanteil in diesem Segment auf rund 35
Prozent verdoppelt.

„Darüber hinaus ist OKI der einzige Drucker-
hersteller, der auf alle Drucker einen Drei-Jah-
re-Vor-Ort-Service am nächsten Werktag
ohne Aufpreis anbietet“, macht Renger deut-
lich, was beide Unternehmen verbindet. Denn
auch bei dem vierköpfigen Team der MR Elek-
tronik haben Qualität und guter Service obers-
te Priorität. Nicht umsonst halten dem seit 21
Jahren bestehenden Unternehmen rund 200
Stammkunden aus Mittelstand, Verwaltung
und Schule die Treue.

Kostensicherheit schaffen
„Das neueste Angebot eines monatlichen

Pauschalpreises ermöglicht unseren Kunden
vor allem Kosten- und Kalkulationssicherheit“,
macht Renger die Vorzüge der Flatrate deut-
lich. Ob Grafiken oder einfache Schwarz-
Weiß-Kopie, ob DIN A4- oder A3-Format: Die

MR Elektronik – OKI-Partner in Nordhessen

Kosten sparen mit Drucker-Flatrate

Ansprechpartner für OKI Produkte bei der MR
Elektronik GmbH & Co. KG: Florian Freytag
(links) und Lars Renger. Foto: MR Elektronik

Anwendungssysteme. Ergänzt werden die
Ausbildungsinhalte durch betriebs- und volks-
wirtschaftliches Know-how, das sich unter
anderem über die Bereiche Personalführung,
internationaler Wirtschaftsverkehr, interna-
tionale Beziehungen sowie Marketing und
rechtliche Grundlagen erstreckt. Erste Berufs-
erfahrungen sammeln die Auszubildenden in
einem integrierten sechswöchigen Betriebs-
praktikum. Die Ausbildung wird nach dem
zweiten Lehrjahr mit dem Diplom der Europe-
an Schools for Higher Education in Adminis-
tration and Management ESA abgeschlossen.

HKK

� Internet: www.ibk-goettingen.de

E ine neue Ära vom traditionellen Sekretari-
at hin zum Office hat begonnen und setzt

Maßstäbe für zeitgemäßes Büro-Manage-
ment. Ein optimaler Ausgangspunkt für eine
Karriere im Assistenzbereich ist die Ausbil-
dung zum Office Manager ESA. Die 24-mona-
tige Qualifizierung, angeboten vom Institut
für internationale Bildung und Kommunikati-
on (IBK), startet im September in Göttingen.
Das Bewerbungsverfahren läuft bereits.

Auszubildende erhalten eine professionelle
Einarbeitung in ein vielseitiges Aufgabenge-
biet mit maximalem Praxisbezug. Auf dem
Lehrplan stehen neben den Welthandelsspra-
chen Englisch, Französisch oder Spanisch, die
neuesten Büromanagementtechniken und DV-

IBK Göttingen – Office Manager ESA

Der organisatorische Kopf des Büros

Lars
Textfeld
aus Wirtschaft Nordhessen, Ausgabe 05 - 2008




